
 Книга "Мышление 
 на миллиард - 

 профессиональная 
 деформация 

 предпринимателя"

 1. Формирующие убеждение, 
 ценности и мотивация

 1.1. Талант предпринимателя

 Все начинается с детства

 Предпринимательский талант это такой 
 же талант как быть певцом

 1.2. Предпринимателю не нужна 
 мотивация. Внутренний дятел

 Вы когда до туалета добегаете, вам нужна 
 не нужна мотивация - Потапенко

 Предпринимателю не нужна 
 мотивация, это образ мысли

 1.3. Убеждения, как точка опоры

 Фридман - у каждого предпринимателя 
 есть четкий набор принципов

 "Если ты не стоишь за что-то, то ты 
 будешь лежать за всё")

 1.4. Верить себе и в свою мечту

 апрель 2014 Церковь и решение

 Если вы хотите добиться успеха это 
 только ваш путь и только 
 прислушиваться к себе

 1.5. Честолюбие и страсть

 Миллиард нерационален

 Успеха обычно добиваются тщеславные 
 люди

 1.6. Самореализация. Бизнес не работа, 
 бизнес как образ жизни

 Икигай японский принцип (тренинг)

 То, что придает жизни смысл, то, что 
 заставляет нас просыпаться каждое 
 утро с радостью

 1.7. Заниматься своим

 Доделать. Размышление - заниматься 
 своим

 Если человеку что-то дано, он просто 
 обязан как-то это реализовывать, 
 почему-то это досталась ему, а не кому-
 то другому

 1.8. Улучшатель мира

 Доделать. Размышление - заниматься 
 своим

 Кто ты есть? «я улучшитель этого мира»

 1.9. Поиск возможностей на рынке, 
 «дырок» и ниш

 Размышление - поиск дырок

 Бизнес делается не в смысле хождения 
 по схеме, а в смысле по принципу 
 business opportunities (бизнес-
 возможность), то есть вы ищите 
 возможность. Вы ищите как, и что 
 можно сделать

 1.10. Перфекционизм и стремление 
 фанатичное к идеалу

 Доделать. Размышление - перфекционизм

 Достигать совершенства во всём

 1.11. Компания как ребенок

 Размышление - компания как ребенок. 

 Связанность с компанией просто часть 
 меня до сих пор

 1.12. Инвестирование
 Доделать - тренинг. Время

 Мы инвестируем — наше время

 2. Мечта предпринимателя и 
 талант визионера

 2.1. Талант визионера, видение будущего;

 Видео в бизнесе, органичный рассказ

 Предприниматели имеют тот талант 
 видеть, предвидеть и понять какие 
 нужды 

 2.2. Одержимость мечтой

 Доделать - веру в мечту

 Жизнь это опыт в пути, ребят, в пути, то 
 есть где внутри нас горит тот самый 
 огонь жажды

 2.3. Бизнес это творчество, создание 
 нового, невозможность скопировать;

 Доделать про себя - бизнес невозможно 
 скопировать, не бойтесь. не защитите 

 Бизнес невозможно скопировать, двух 
 одинаковых компаний не бывает.

 2.4. Исследователь, путь с нуля. Жажда 
 создавать с нуля, авантюризм;

 Доделать - авантюризм

 Стремление к созданию чего-то

 2.5. Потребность жить иначе. Внутренний 
 дятел. Жажда менять

 Мысли миллиардеров

 Жажда строить и интерес к жизни в 
 состоянии стартапа

 Интершарм ПрофМедГрупп (реальность 
 это мысли из твоей головы)

 3. Цель

 3.1. Завышение целей;

 Рассказ про большую цель

 Если есть большая цель — она его 
 зажигает

 3.2. Функция профессионального 
 заказчика;

 Доделать - рассказ про 
 профессиональный заказ в бизнесе

 Если у вас спрашивают что вы будете, 
 чая и кофе, а вы отвечаете мне все 
 равно, вы точно не предприниматель

 3.3. Лидер как держатель цели, функция 
 лидера;

 Как я заказывал других людей

 Лидер должен вдохновлять целью, 
 определять общее движение, быть 
 лидером

 3.4. Фокусировка и дисциплина;

 Галицкий - интенсивность и 
 сфокусированость на одной проблеме 

 Способность фокусироваться и 
 полностью погружаться в вопрос 
 деятельности

 3.5. Бизнес как удовольствие;
 Доделать. непонятно

 Доделать. непонятно

 3.6. Дилетанты создают бизнес;

 Как мы создавали профмедгрупп 
 несмотря на рынок

 У многих из предпринимателей 
 получилось просто потому, что они не 
 знали, что это точно нельзя сделать и 
 после этого у них получилось

 3.7. Кто ты? Личное УТП

 Как я столкнулся с проблемой личного 
 УТП человека

 Твоё личное персональное 
 универсальное торговое предложение.

 4. Решения. Принципы принятия 
 решений и поиска информации

 4.1. Нонконформизм. Непослушание;

 Нонконформи́зм

 И если предприниматель может 
 посмотреть на какую-то историю под 
 другим углом, тогда наверное он может 
 поймать шанс что-то сделать

 4.2. Ответственность за ВСЁ 

 Рассказ - про умение брать 
 ответственность

 Во всем происходящим со мной, в 
 частности, виноват только я

 4.3. Бизнес делают первые лица;

 Галицкий - если ты собственник бизнеса, 
 ты сделаешь его лучше, чем другие, если 
 твой уровень 

 Деньги ты можешь заработать только 
 сам

 4.4. Заниженный страх ошибки;

 Дописать - занижены страхов

 Избыточная трусость в бизнесе это 
 просто смерть бизнеса

 4.5. Принятие решений в непрерывном 
 режиме;

 Избегание неопределённости

 Быть готовым к любому узору 
 обстоятельств, чтобы воспользоваться 
 им. 

 4.6. Жизнь в условиях неопределенности;

 Take risks – способность принимать на 
 себя риск

 Если вы умеете жить в перманентном 
 кризисе, значит из вас выйдет толк как 
 из руководителя

 4.7. Бизнес это арифметика
 Как я все считаю

 Считать все

 5. Окружение предпринимателя. 
 Социум, команда, окружение, 
 потребители, семья

 5.1. Деньги приносят люди. Служение 
 потребителям;

 стоимость клиента на всю жизнь

 Способность воплощаться в своего 
 потребителя, бояться их обидеть

 Размышление миллиардеров о своем 
 служение потребителям

 5.2. Создание ценности для потребителя;

нирович, трубников и другие: делать 
дям приятное. Создание ценности для 
дей. 

 Самое гласное желание сделать 
 приятное людям

 Может быть ДОПИСАТЬ мне // 
 СОЗДАВАТЬ ЭМОЦИИ????

 5.3 Богатые покупают в богатых бедные у 
 бедных;

 Пример из опыта по косметике и 
 аппаратам

приниматель, слуга народа. Нужно 
ь воплощаться в своего покупателя

 5.4. Любить людей, любить дружить и 
 общаться;

 Эмоциональный интеллект

ольшинство миллиардеров обладают 
ысоким эмоциональным энтеллектом

 5.5. Потребность в эффективном 
 окружении;

 Размышление об ошибках в бизнесе

 Окружение - это критично важно

 5.6 ДНК-бизнеса формируется 
 создателями компании;

 "Артха" 2012 я и сотрудники, разная 
 мораль

 Создатели компании формируют ДНК-
 бизнеса ////** доделать проверить

 5.7. Выращивать своих. Команда;

 Цитата миллиардера. Добавить про 
 выращивать своихе

 Надо людей выращивать внутри 
 компании

 5.8. Гармония отношений;

 партнеры поставщики про косметику, как 
 мы дополняли друг друга

 Наша эффективность зависит от 
 эффективности наших партнеров. 
 Выращивать своих поставщиков.

 5.9. Бизнес и дружба с партнерами;
 Доделать. возможно объединить с 5.10

 Нужны взаимодополняющие партнеры

 5.10. Партнеры-единомышленники;

 Написать сюда что я не со всеми готов 
 вести бизнес //ДОПИСАТЬ доделать//

 Партнерство - это слияние или это 
 совместное создание нового

 5.11. Репутация предпринимателя. 
 Держать слово;

 ГудВил (Good will) 

 Репутация для предпринимателя очень 
 критична

 5.12. Русские самые крутые;

 Доделать: размышление о русских

 Русские очень эффективны из за 
 национальных особенностей

 5.13. Отношение к государству;

 Галицкий - Предприниматель вообще не 
 должен думать о государстве

 Компания - это ваше государство со 
 своими правилами и законами. 
 Концентрируйтесь на себе. 

 кто приносит деньги?»  История с выставки

 Краткое описание 68 
 профессиональных деформаций 
 предпринимателя

 9. Холодное дыхание краха

 9.1. Кризис неизбежен. Готовность к 
 слабым сигналам;

 Готовность к слабым сигналам

 Интуиция предпринимателя

 9.2. Никогда не сдаваться. Дожать и 
 прокрутить;

 Рыбаков - рассказ про восхождение на 
 гору

 Упорство в бизнесе

 9.3. Умение фиксировать убытки;

 Артха - история про банкротство и что 
 надо было отрезать

 избегание сожалений

 Фиксация убытков и малоэффективных 
 сегментов

 9.4. Голод на знания, поиск нового;

 ДОПИСАТЬ МНЕ: критерии поиска 
 информации и пересборка знаний

 Интеллектуальный голод и 
 самообучение

 9.5. Страсть к риску и к борьбе;
 Рассказ про банкротство, страх и риск

 Отношение к риску, risk-aversed

 9.6. Денег всегда мало;

 Дописать мне: рассказ что денег всегда 
 мало

 Предпринимателю, сколько не дай, 
 дене всегда мало

 9.7. Выход из операционного управления

 Галицкий "Если ты уходишь земли, всё, до 
 свидания"

 Дописать мне

 Если ты уходишь земли, если ты по ней 
 не ходишь, всё, до свидания

 Крах неизбежен ""ты даже не знаешь, что 
 я пережил""

 9.8. Внешняя или внутренняя природа 
 кризисов.

 Дописать мне

 Доделать

 8. После результата

 8.1. Ступор после закрытия целей;

 <<ДОДЕЛАТЬ личный рассказ о выставке 
 интершарм>>

 После выполнения задач, начинается 
 стопор неизвестности

 8.2. Возраст предпринимателя и бизнес;

 Личное размышление о возрасте и 
 времени

 Наиболее эффективный возраст 35-48. 
 Всему свое время, и время всякой вещи 
 под небом

 8.3. Семья и счастье;

 Размышление миллиардеров и способе 
 переключения с целью отдыха

 Способ переключения с задачи на 
 задачу, как способ отдыха. Невозможно 
 выключить свою голову

 8.4. Деньги, это ответственность;

 Галицкий - отдай назад

 Деньги это ответственность перед 
 обществом, ответственность в возврате 
 в общество части заработанного

 8.5. Наследие и наследство

 Дописать мне 

 Виды наследия

 Рыбаков / тиньков / варданян про 
 наследство

 Дописать мне

 7. Результат и его оценка

 7.1. Ошибок нет - отсутствие понятия "
 ошибка";

 Личный опыт что ошибок нет

 Ошибка это результат, который нас не 
 устраивает, относительно наших 
 ожиданий

 7.2. Деньги, как критерий эффективности;

 Доделать мне - про большое 
 размышление о деньгах

 Деньги, как инструмент, обязанность, 
 результат, критерий

 7.3. Неэмоциональное отношение к 
 потере денег;

 ДОПИСАТЬ МНЕ

 В бизнесе ты перестаешь относиться к 
 деньгам эмоциаонально

 7.4. Зарабатывать деньги это обязанность 
 предпринимателя

 ДОПИСАТЬ МНЕ

 Зарабатывать деньги, это обязанность 
 предпринимателя

 ДОПИСАТЬ Размышление об ошибках в 
 бизнесе

 6. Действия

 6.1. Быстрое, иногда молниеносное 
 принятие и внедрение решений; 

 Фридман Михаил - гибкость

 Гибкость, реактивность, изменения

 6.2. Действие побеждает страх. Страх, 
 брать и делать;

 Обсуждение страха

 Тема страха в семи проявлениях

 6.3. Тестировать надо все;
 MVP

 Тестирование и эксперимент в рынке

 6.4. Воруют и улучшают. Вдохновлённость 
 и наблюдение;

 Тырить и зырить . Манн

 Копируют чужие идеи и улучают, 
 вдохновляясь

 6.5. Трудолюбие и дисциплина;

 Зачем нужен бизнес-план из личного 
 опыта

 Трудолюбие и планирование, включая 
 бизнес-план

 6.6. Упаковывать всё. Маркетинг;

 Как я занимаюсь упаковкой в своих 
 проектах

 Упаковка товара и дизайн

 6.7. Качество. Должно быть нестыдно;

 доверие с клиентом через качество - 
 овчинников, гончаров, вкуссвил

 За качество должно быть нестыдно

 6.8. Размножаться и захватывать 
 территорию;

 Экспансия

 Экспансия - методы 

 6.9. Франшиза и масштабирование
 Франшиза - ковалев, овчинников

 Франшизы и развитие на свои деньги

 Вступительные разделы

 Вступление от автора

 Открытия и уникальность данной работы (
 инсайты)

 Введение 

 Путь предпринимателя Рассказ автора биографии начало

 обозначения

 тема главы, вокруг которой идет 
 повествование и объединение всех 
 мыслей и цитат

 ключевая мысль 

 собственный опыт рассказанный в главе

 тренинг, инструмент или знания

 наличие цитаты миллиардера, которую 
 можно взять центральной в главе

 буду дописовать


